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ROBOTICA E AUTOMAZIONE, SE
LATTENZIONE E RIVOLTA AL CLIENTE
IL RISULTATO E ASSICURATO

In un mercato industriale dove la bonta di prodotti e servizi € un
presupposto dato per scontato, le buone relazioni aziendali e
personali tra i diversi attori di un progetto offrono all’utilizzatore
una ulteriore tranquillita e alle applicazioni una marcia in piu.

a alcuni anni MgM Ro-
D botics, azienda torinese

specializzata nella realiz-
zazione di soluzioni robotizzate, e
B&R, fornitore leader di automazio-
ne integrata, collaborano per offri-
re insieme la soluzione ottimale in
ogni applicazione - per quanto par-
ticolare o sfidante sia - gettando le
basi per una partnership tecnologi-
ca che genera vantaggi competitivi
concreti.
La decisione di MgM Robotics di
utilizzare tecnologia esclusiva di
B&R nel settore dell’automazione,
ha portato le due aziende a svilup-
pare diversi progetti di ricerca col
fine di poter fornire ai propri clienti
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soluzioni d’avanguardia.

“Abbiamo molti clienti in comu-
ne, alcuni molto noti come Comau
Robotics, e il nostro rapporto con
B&R si & stretto in modo naturale
nel tempo. - dichiara Mariano Mar-
chetti, Amministratore Delegato di
MgM Robotics - A cosa € dovuto
questo sodalizio? Abbiamo sempli-
cemente lo stesso obiettivo: offrire
la soluzione migliore in ogni appli-
cazione.

MgM Robotics ha iniziato con I'ac-
quisto di alcuni pannelli touch Po-
werPanel di B&R - utilizzando inol-
tre i drive e le CPU B&R all’interno
dei controllori dei robot, sfruttando
le potenzialita del protocollo real-

rassegna alimentare

time Ethernet POWERLINK e della
tecnologia di sicurezza integrata.
Progressivamente si & avvicinata
sempre piu alla filosofia di automa-
zione integrata nativa di B&R.

Oggi MGM Robotics e B&R Automa-
zione Industriale operano fianco a
fianco e usufruiscono 'una dei ser-
vizi dell’altra.

| clienti finali possono contare su
un team affiatato e un supporto a
tutto tondo, offerto da due aziende
che hanno la medesima attenzione
alla soddisfazione del cliente.

E questo un esempio eccellente di
partnership tecnologica che genera
vantaggi competitivi a lungo termi-
ne. i



